Kim’Achat- ia gestion des achats
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i * Reéduction des codts d'achat i Kim'Achat a été particuliérement étudié pour répondre aux besoins des acheteurs
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Son interface intuitive et son ergonomie en font un logiciel trés agréable a utiliser au
quotidien. Il s'integre en tant que module complémentaire aux autres solutions (Kim'Parc,
Kim'Hotline, Pack Kim'SAV...) ou peut étre utilisé de maniere autonome. Partageant la méme
base de données que tous les produits Kimoce, Kim'Achat évite toute redondance d'informa-
tion et de saisie (exemple : alimentation automatique des investissements dans le parc inter-
ne avec toutes les informations d'achats et de garanties).

Kim'Achat s'adresse tout particulierement aux services :
* Achats » Maintenance
» Economats * Aprés-vente
* Moyens Généraux * Technique

Kim'Achat est donc la solution compléte pour I'optimisation du cycle Achats.
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Kim’Achat - la gestion des achats

?»? Kim’Achat intégre a la fois :

« Les coordonnées fournisseurs avec leurs caractéristiques spécifiques personnalisables
(notations, agréments...)

« Le catalogue articles par classe et famille

* Les caractéristiques spécifiques par classe totalement personnalisables

* Les familles d'objets

* Le référencement fournisseur avec leurs conditions, garanties d'achats et historique
de prix

,;,.__.mm'.' ;,_,:_m., [er—— m," —-. * La gestion des demandes internes
DO oS VTR e | ; « La gestion du workflow & 2 niveaux pour le circuit de validation des demandes et
commandes (voir option multi-niveaux avec le module Kim'Workflow)
* Les appels d'offres avec assistance a la détermination des meilleures offres
e b « La gestion des notions de codes nomenclatures et de marchés publics

« Le suivi des réponses fournisseurs

« Lhistorique des réponses aux appels d'offres

« La génération des lignes de commande a partir des appels d'offres

» Les tarifs fournisseurs (simples et quantitatifs) et leur historique

* Notion de fournisseur principal et de fournisseur privilégié

e e e e - « Notion d'unité de gestion, d'achat, d'approvisionnement, de prix

i Les solutions complémentaires i * Les notations des fournisseurs selon la qualité, le prix, le délai de livraison...
o= e ] « La gestion des kits et des configurations

. Kim'Stock : gestion des stocks « Tout type de commande (normale, cadencée...)

« Tout type de ligne de commande (articles référencés, non référencés, prestations...)
* La gestion de marchés

« La gestion des appels de livraison

« Les commentaires d’entéte et de ligne illimités

« Limputation analytique par centre de codt et par chantier au niveau de chaque ligne
« La liaison entre lignes de commande et demandes internes

« Laffectation et le contréle budgétaire

* La gestion des engagements et des réalisations (avec module Kim'Budget)

* La duplication des commandes & partir de modeles

= Kim'Budget : gestion des budgets

= Kim'Parc : suivi du parc des investisse-
ments et équipements

. Kim'Vente : gestion des ventes orientée
services

= Kim'Workflow : gestion graphique des pro-
cessus multi-niveaux liés aux flux de
demandes d'objets et commandes fournis-
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. Kim'Fax : envoi de commandes par fax | * La gestion multi-devises
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seurs « La génération automatique des commandes fournisseurs a partir des demandes des utilisateurs
. . ) « La gestion multi-magasins

= Kim'Email : envoi de bons de commande ) S )

par e-mail * La gestion multi-sociétés (option)

« L'édition des bons de commande et des avis de réception
* Option "dossier complémentaire” "La gesltlon des retours
) ] ] » Les reliquats
* Option "multi-dossiers « L'alimentation automatique du parc (avec Kim'Parc)
* Option "multi-sociétés” « Le suivi du portefeuille de commandes et de réceptions (quantitatives et qualitatives)
« Option "multilingues” ,/' + La mise a jour du stock en quantité et valeur (PUMP et FIFO)
___________________________________ ~ * Le contrdle de facturation (facture, avoir, régularisation)

* Le suivi des litiges

« L'émission de bons a payer

« Les agents d'alertes automatiques (ex : retards de livraison...)

« Le requéteur intégré pour faciliter I'extraction et I'analyse aisées des données
« Plus de 100 états standards totalement personnalisables
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